
GIỚI THIỆU DOANH NGHIỆP CỦA MÌNH NHƯ THẾ NÀO

Quy tắc quan trọng nhất trong việc tổ chức buổi gặp mặt – hai chọi một.

Làm quen. Distributor phải quảng cáo cho 
sponsor của mình và giới thiệu rất sơ bộ 
về người được mời đến, chứ không phải 
ngược lại…

Nụ cười. Trong suốt buổi gặp mặt hãy 
gắng giữ nụ cười, vì nụ cười sẽ giảm bớt 
sự căng thẳng và tập trung sự chú ý của 
mọi người.

Tên người. Hãy ghi tên người đó trên giấy 
và gọi tên anh ta vài lần trong cuộc gặp. 
Nếu muốn người ta có cảm tình với mình, 

thì phải nhớ rằng từ ngọt ngào nhất đối với một người chính là tên của anh ta.

Vai trò của sponsor. Sponsor rất mong doanh nghiệp của Bạn phát triển cho nên nhiệm 
vụ của anh ta là dạy cho Distributor của mình giới thiệu được doanh nghiệp. Nhiệm vụ 
của học trò là phải ghi chép những điều

sponsor nói và im lặng cho đến khi được phép nói.

Từ quan trọng. Trước khi giới thiệu doanh nghiệp, phải biết người ta muốn gì và đang tìm 
kiếm gì trong đời:

1. Sức khỏe.

2. Độc lập về tài chính.

3. Bạn bè.

4. Giao tiếp.

5. Công danh.

6. Sự công nhận.

7. Tự do tuyệt đối.

8. Doanh nghiệp quốc tế.

9. Phát triển cá nhân.



Giới thiệu doanh nghiệp. Mỗi người có một thứ tự giới thiệu doanh nghiệp. Thầy muốn 
trình bày sơ đồ tổ chức gặp mặt như sau:

§ Kể về lịch sử ra đời ngành kinh doanh theo mạng và ưu thế của nó so với thương 
nghiệp truyền thống.

§ Lịch sử thành lập công ty và giới thiệu sản phẩm đưa ra thị trường.

§ Kết quả và ý kiến của những người đã dùng sản phẩm.

§ Sơ đồ kinh doanh của công ty và thí dụ về việc xây dựng mạng lưới Distributor.

§ Lịch sử về sự thành đạt của các thủ lĩnh trong công ty.

§ Trả lời các câu hỏi và phản ứng về sản phẩm và về doanh nghiệp.

Đặt câu hỏi. Trong buổi nói chuyện thỉnh thoảng nên đặt câu hỏi:

Bạn có thích sản phẩm của công ty không?

Bạn có nghĩ là sản phẩm này cần cho tất cả mọi người không?

Bạn có thấy hay không?

Bạn có rõ tại sao có tiền từ mạng lưới Distributorr tạo ra không?

Bạn muốn được nhận 1% từ 100 người hay muốn tự mình thực hiện 100% công việc?

Chốt công việc. Cuối buổi gặp mặt đừng ngại đề nghị Distributor tiềm năng ký hợp đồng. 
Nếu người ta chưa quyết định được, thì hãy yêu cầu anh ta đặt ra một vài câu hỏi, xem 
có gì chưa hiểu và muốn biết thêm điều gì.

Tổng kết. Phân tích từng buổi gặp mặt, tại sao người đó ký hợp đồng hoặc chưa quyết 
định ký hợp đồng.

Nếu như người được mời quyết định ký hợp đồng, thì phải khen ngợi Distributor của 
mình. Nhất thiết phải giải thích cần bắt đầu doanh nghiệp như thế nào.

Khi chia tay với người ta, hãy tạo ra cho họ khả năng gặp lại Bạn, thậm chí nếu anh ta từ  
chối ký hợp đồng. Với mọi người đều phải chia tay trong vui vẻ sao cho sau đó còn có thể 
gặp lại nhau.

Không quan trọng là Bạn nói gì,
điều quan trọng là Bạn nói như thế nào



CHIẾN BINH MLM
Một chương trình đào tạo đặc biệt, chỉ 3 ngày giúp bạn có sự chuyển đổi 
đột phá, được hướng dẫn bởi những người giỏi nhất và thành côngnhất 
trong nghề Kinh Doanh Theo Mạng tại Việt Nam

 http://kinhdoanhtheomang.com/

LÊ TRUNG NGUYÊN
Supervisor – Công ty CP – TM – XD Aliat Việt Nam
Sau 3 ngày theo học trương trình CHIẾN BINH MLM, tôi đã nhận được những kiến thức 
rất bổ ích và đồng thời cũng ngộ ra được rất nhiều điều. Có những điều thực sự không chỉ 
rất bổ ích đối với tôi mà còn cho tất cả mọi người. những kiến thức này chúng ta không 
những áp dụng cho KDTM mà còn áp dụng được cho tất cả những lĩnh vực khác trong 
cuộc sống.
Thật sự bổ ích! Chương trình đó làm tôi thay đổi nhiều ngay từ ngày đầu tiên.
Qua chương trình này tôi thật sự gởi lời cảm ơn đến tất cả giảng viên, các anh chị em 
trong ban sự kiện. xin chúc cho chương trình thành công hơn nữa trong nhiều lần sau.

 http://kinhdoanhtheomang.com/

NGUYỄN BÌNH MINH - Chuyên viên – Vụ công tác phía nam
Số 7 Lê Duẩn, Quận 1, Tp.HCM
Trước tiên cảm ơn các anh chị trong ban tổ chức. Chúc các anh chị nhận được nhiều yêu 
thương, hạnh phúc từ cuộc sống. Trải qua 3 ngày cùng nhau học tập, sinh hoạt thật tuyệt 
vời không thể tả nổi, Tôi thấy mình được tiếp thêm nhiều nguồn năng lượng, muốn bùng 
nổ và chinh phục ước mơ, mục tiêu, kế hoạch. Với tôi, mỗi ngày trải qua không còn là vô 
nghĩa nữa, một cuộc sống thú vị từng ngày đang đến với tôi, làm Tôi tự tin, năng động và 
mạnh mẽ đón nhận tất cả mọi thử thách cuộc sống.

 http://kinhdoanhtheomang.com/

NGUYỄN NGỌC KHUÊ
15 Đường số 6, Phường Thạnh Mỹ Lợi, Quận 2
Tôi đến với chương trình thật tình cờ. Qua website www.KinhDoanhTheoMang.com khi 
nghe nói về chương trình CHIẾN BINH MLM ban đầu cảm giác bình thường vì thực tế có 
nhiều chương trình quảng các khác tương tự.
Nhưng vì biết là có anh Nguyễn Tiến Dũng là một trong những người tham gia đào tạo thì 
tôi quyết định tham gia ngay, vì tôi rất ngưỡng mộ anh qua 2 quyển sách: Những điều cơ 
bản KDTM và Cẩm nang thủ lĩnh KDTM.

http://chienbinhmlm.com/
http://www.KinhDoanhTheoMang.com/
http://kinhdoanhtheomang.com/
http://kinhdoanhtheomang.com/
http://chienbinhmlm.com/
http://kinhdoanhtheomang.com/
http://kinhdoanhtheomang.com/


Quả danh bất hư truyển, phải nói là tuyệt vời! và tuyệt vời hơn ở đây tôi còn gặp rất 
nhiều thủ lĩnh thành công khác nữa. 

http://kinhdoanhtheomang.com/ 

http://kinhdoanhtheomang.com/
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